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Resumen

A partir de los afios ochenta, se desarrollan las corrientes de pensamiento de mayor trascendencia sobre la importancia de las regiones
en el crecimiento econémico, ya que contribuyen de manera positiva al crecimiento nacional. Por tal razén, el presente articulo analiza
la estructura productiva de Santiago de Cali, estipulada como ciudad—region, para el periodo 1990-2005. Se determind, con la matriz
de porcentajes, nueve sectores altamente participativos en el valor agregado municipal, liderado en especial por los servicios
inmobiliatios y comercio. El coeficiente de localizacion establecié ventajas comparativas en 25 ramas de actividad respecto a
Colombia. Por su lado, el factor especializacion permitié conocer la diversificacion de la economia de la regién, con un indicador de
0.42. Finalmente, el método Shift and Share, determiné para el periodo de estudio, que la economia de Cali crecié por debajo al
promedio nacional. Sin poder determinar en ultimas los efectos estructurales y regionales.
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Abstract

Since the 1980s a number of important currents of opinion have been formed on the subject of the importance of regions in
economic growth, due to the fact that they contribute in a positive way to national growth. For this reason this article analyzes the
production structure of Santiago de Cali, categorized as a city-region, for the period 1990-2005. With a percentage matrix, nine highly
sectors wetre determined that participate strongly in the municipality's added value, led principally by real estate services and trade.
The location coefficient established comparative advantages in 25 branches of activity in relation to Colombia. For its part the
specialization coefficient provided information on the diversification of the nation's economy, with an indicator of 0.42. Finally the
Shift and Share method for the period under study determined that the economy of Cali grew at a rate below that of the national
average, without succeeding in determining the structural and regional effects.
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I. INTRODUCCION

En Colombia son pocos los trabajos realizados sobre
economia regional, enfocandose mas exactamente en la
estructura y composiciéon del crecimiento econémico
(Garza, 2006; Bonet 1999). Sin embargo, investigaciones
desarrolladas por el centro de estudios econdémicos
regionales del Banco de la Republica, sucursal Cartagena, el
del Caribe de la
Universidad del Norte, el Grupo de Investigaciéon en

Centro de Estudios FEcondémicos
Desarrollo Regional de la Universidad Javeriana de Cali y
el Grupo Crecimiento Econémico y Desarrollo de la
Universidad Catdlica Popular de Risaralda, permiten
analizar y construir nuevos elementos de juicio sobre la
estructura productiva de las regiones en Colombia y crean

cimientos que pueden apoyar nuevos estudios.

Méndez (2004) establece el diagnéstico -enfoque de
esta investigaciéon- como el primer componente de la
planificacion regional, pues constituye una via importante
para emprender acciones hacia determinado contexto y
conocer de esa manera hacia qué sectores deben dirigirse

recursos, tecnologias, mano de obra y demas.

Asi las cosas, el objetivo principal de este escrito es
analizar la estructura productiva de Santiago de Cali para el
periodo 1990-2005. Para ello se aplican varias de las
técnicas de analisis regional asi: por un lado, el cociente de
localizacién, coeficiente de especializaciéon y matriz de
porcentajes, los cuales permiten establecer las ramas de
actividad que lideran el proceso econémico regional. Por
otro lado, el método Shift and Share, cuantifica los cambios
en la actividad econdmica, debido al efecto estructural,
local o nacional (Lira & Quiroga 2003; Fernandez &
Menéndez, 2005).

II. LAS REGIONES COMO DETERMINANTE DEL
CRECIMIENTO ECONOMICO

A partir de la década del cincuenta, las regiones se
empezaron a observar como uno de los actores principales
del crecimiento econdémico. Pero fue a partit de los
ochenta que se desarrollaron las corrientes de pensamiento
de mayor trascendencia sobre su importancia dentro de
una economia nacional. Aunque Cuadrado (1995) explica
que es dificil delimitar tiempos especificos de las diferentes
teotfas, esta seccion intentara llevar un hilo conductor para
determinar las ideas regionales en el tiempo.

La teoria neoclasica del crecimiento econémico no tuvo

en cuenta a la regidn como factor del desatrollo. Este
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pensamiento estaba encaminado hacia la hipdtesis de
convergencia, donde la libre movilidad de los factores de
produccion, capital y trabajo, se desplazaran de la siguiente
manera: ¢/ trabajo se desplazara desde las regiones atrasadas hacia
las regiones avangadas y el capital lo hard en direccion opuesta
(Cuadrado 1995, pp. 10), ya que el trabajo buscara los
territorios de mayor salario y el capital hara lo propio con
respecto al rendimiento. Se establece asi que en el largo
plazo las economias tenderan hacia la igualdad en el
ingreso Per Capita (convergencia) (De Mattos 1999). En
resumen, la corriente neocldsica del crecimiento
econémico no prestod wna atencidn directa a los factores relativos

al espacio y geografia (Moncayo, 2002a, p.33).

Los keynesianos, quienes desarrollaron el debate del
crecimiento econémico para la misma época (1950-1970)
que los neoclasicos, observaron que e/ Zbre juego de las fuerzas
del mercado levaba inexorablemente a una intensificacion de las
desigualdades interregionales (De Mattos 1999, pp.187). En
consecuencia, su politica de desarrollo econémico se ubicd
en el campo del intervencionismo estatal para impulsar el
desarrollo regional de los territorios mds deprimidos y
rezagados. Se manejé una politica econdmica desde arriba,
establecida por el Estado nacional (Sepulveda, 2001;
Moncayo, 2002b).

Dichas politicas econémicas estuvieron encaminadas
hacia incentivos fiscales, inversién privada, inversion
publica en infraestructura, gasto publico, desincentivo en
nuevas inversiones en los territorios mas avanzados y los
polos de crecimiento o de desarrollo (Cuadrado, 1995). En
otras palabras, el enfoque keynesiano dio un primer paso
para reconocer la importancia de las regiones en el
crecimiento econémico, con la pretensiéon de impulsar las
menos desarrolladas a través de una intervencion activa del
HEstado en la economia.

En los afios setenta se formaron movimientos criticos
sobre los determinantes del crecimiento econémico que
hasta la fecha habian sido propuestos. En primer lugar, las
criticas se fundamentaron hacia los neoclasicos por el
supuesto de convergencia y por establecer que la
tecnologfa, fuente principal del crecimiento econémico, no
depende de los agentes econémicos sino que es un factor
exégeno. En segundo lugar, la politica econdémica
keynesiana se cuestioné por su enfoque desde arriba, porque
éste implementaba las politicas del gobierno nacional en el
contexto regional, y éstas deben ajustarse localmente para

que sean efectivas (Helmsing, 1999; Mattos, 1999;

Sepulveda, 2001; Moncayo 2002c).
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Una de las principales corrientes criticas desarrolladas
durante las décadas del cincuenta al setenta, fue la de los
Modelos de Crecimiento Endégeno [MCE]| (Romer &
Lucas, 19806), los cuales argumentaban que la tecnologia
(innovacién) era un factor que proviene de las decisiones
de los agentes econdémicos, como maximizadores de la
utilidad, determinando el progreso técnico de manera
endégena. Este pensamiento planted entonces que ¢/ nivel
de ingreso a largo plago de un determinado territorio estaria
determinado por la acumunlacion de capital fisico, capital humano y
conocimientos, cuyos niveles respectivos pueden considerarse como
variables enddgenas (Mattos, 1999, pp.192).

En este sentido, la regiéon empez6 a tener un caricter
fundamental en el crecimiento econémico. Moncayo
(2002) refiere que los territorios pasaron a conformar una
estructura activa, en la cual son actores y no campo de
maniobras en el crecimiento econémico.

En conclusion, los modelos de crecimiento endégeno
proponen las politicas econémicas de abajo hacia arriba,
contrarias a los modelos keynesianos que planteaban las
politicas de arriba hacia abajo. Por otra parte, se alejan del
modelo neoclasico al no admitir que el mercado se encarga
del crecimiento de los territorios mas atrasados sino que
las decisiones de inversiéon de las firmas tienden a estar
concentradas en aquellas regiones de mayor desarrollo
econémico, creando de esta manera divergencia (Lopez,
2003; Mattos 1999).

La acumulacion flexible (Piore & Sabel, 1984) fue otra
de las corrientes que se basé en el desarrollo localizado
para explicar el crecimiento econémico. Su manera de
actuar se dio con los distritos industriales, los cuales
trabajan con la concentracién de pequefias y medianas
empresas, fuertes redes de cooperacion entre ellas, estrecha
relacién con la comunidad local, externalidades positivas,
proximidad y formacién de recursos humanos. El ejemplo
mas valioso de este movimiento es el de Sillicon Valley, en
el cual las industrias compiten intensamente mientras unas
aprenden de otras, ademas, con capacidad de adaptacion a
la demanda (diferenciaciéon y diversificacién) y calidad y
eficiencia en la produccién, debido a la incorporaciéon de
mano de obra calificada (Alburquerque, 2004) que les
permite  establecer

una estructura industrial y una

organizacion corporativa.

Otros importantes distritos industriales se encuentran
en Italia -lugar donde surge el concepto-, Flandes en
Bélgica y Baden Wurtemberg en Alemania. Las firmas que

componen estos distritos industriales optan por no realizar
todo el proceso productivo, sino por el contrario, se
especializan en ciertas partes y consiguen los otros
componentes de las demas empresas ubicadas en la misma
concentraciéon geografica, lo que resulta ventajoso por la
divisién de trabajo y la especializacion sectorial (Helmising,

1999).

Un ultimo enfoque que tomo fuerza a mediados de los
ochenta es el de la competitividad, al cual pertenecen
teorfas como las de Porter, con las ventajas competitivas
de las regiones y ciudades y los clusters: concentraciones
geogrdficas de firmas e instituciones interconectadas en un determinado
sector |...] como se puede observar, aqui estan juntas todas las teorias
de encadenamientos, aglomeracion, externalidades, proximidad,
asociatividad, innovacion, cooperacion, ete” (Moncayo 2002,
pp.26). También hacen parte de esta perspectiva, la
denominada competitividad = sistémica, la cual presta
especial atencién a la creacioén de un entorno innovador, a
través de la construccion de capital social, cultura
empresarial, cualificacion de mano de obra, infraestructura
fisica, politica social y planteamientos urbanisticos. Lo
anterior se denomina nive/ meso econdmico y establece los
cambios tecnoldgicos y organizacionales que, al final, se
traduciran en sistemas mds productivos y competitivos
(Alburquerque, 2004).

En resumen, los autores han dividido en tres partes la

evolucién de las regiones como determinante del

crecimiento econdémico.

En primer lugar, denominan a las politicas de primera
generaciéon a aquellas teorfas que encontraron en las
regiones factores endégenos que sirvieron al crecimiento,
pero que sus politicas regionales estuvieron determinadas
desde arriba (keynesianos).

En segundo lugar, se encuentran las politicas de
segunda generacion, de las cuales hacen parte los Modelos
de Crecimiento Endégeno y la Acumulacion Flexible, que
destacaron a los territorios como fuente de desarrollo
econémico a través de las ventajas de las economias de
aglomeracién y una politica regional desde abajo.

Finalmente, se encuentran las politicas de tercera

generacion, las cuales determinan el crecimiento

econémico de un territorio por medio de politicas de
apoyo especifico, de formacién de estructuras y
articulacién de procesos de aprendizaje al nivel de la

sociedad y mercados eficientes de factores.

De esta ultima generacion hacen parte, entre otras, la
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Competitividad Sistémica (Helmsing, 1999).

III. REGION Y CIUDAD COMO UNIDAD DE ANALISIS
ECONOMICO

La regidn es un sistema econdémico coordinado
(Helmsing, 1999) en el que interactGan personas y
empresas estableciendo dos mercados —factores y bienes—,
para alcanzar un objetivo en comun: la satisfaccién de

necesidades y deseos.

Polése (1998) y Sepilveda (2001) determinan las

regiones a partir de tres criterios:

Nodalidad. Las regiones son definidas como dreas de
influencia por un punto central que existe en algin
territorio. Los flujos poblacionales o comerciales son mas
intensos entre un lugar ¢ de dimensién secundaria y el
centro de la regién a, que entre ¢y el centro de otra regién
b. Ejemplos de este criterio son Buenos Aires, Barcelona o

una ciudad capital.

Homogeneidad.  Las  regiones se definen segin
determinadas caracteristicas de reagrupamiento, culturales,
sociales, empresariales, lingtifsticas, biofisicas o historicas.

Como por ejemplo, el Pais Vasco o Catalufia en Espafia.

Planificacion. Las regiones se dividen en funcién de
fronteras administrativas y politicas establecidas desde los

organismos competentes (divisiones institucionales).

A laluz de lo antetior, todas desarrollan el concepto de
regiéon como unidad econémica, que se diferencian de
acuerdo al criterio que se asuma. Por ejemplo, ¢/ caso de los
Estados de Sonora (México) y Arizona (Estades Unidos) que han
trazgado un plan de accion conjunta [...] considera a los dos Estados
como una sola region econdmica integrada (Moncayo, 2002,
pp.17). Esta region se establecié de acuerdo a alguna
conceptualizaciéon diferente a la de planificaciéon. Sin
embargo, aunque pertenezcan a diferentes naciones,
ambos son lugares geograficos que desarrollan actividades

econémicas.

Las ciudades desempefian un papel econémico, en el
sentido que contribuyen de manera positiva al crecimiento
econémico nacional, gracias a que: desarrollan economias
de aglomeracién —que se refiere a la reuniéon en un lugar de
empresas y personas, generando ventajas que se traducen
en aumentos en la productividad y del PIB per capita—; y
por otro, permiten la reunién de bienes, ideas, gente,
conocimiento e innovacién para la produccién un

intercambio mas especializado y eficiente (Polése, 1998).
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Sin embargo, otros factores como la buena administracion,
politicas adecuadas, dotacién de bienes publicos, entre
otros, son también determinantes. Las ciudades son una
condicion necesaria, mas no suficiente, para emprender un proceso de
crecimiento sostenido (Polése 2001, pp. 5).

Los

poblacién urbana y poblacion total— tienen sus raices en el

procesos de urbanizacién —relacién entre
crecimiento econémico. Diversos estudios han revelado la
correlacién  positiva entre desarrollo  econémico y
urbanizacién (Jones & Koné, 1996; Polése, 1998), donde
los niveles de urbanizacién se elevan a medida que se pasa
de niveles de PIB per capita bajos a niveles mds altos
(Moncayo, 2002; Polése, 1998). Esto ocurre porque el
aumento del ingreso per capita modifica la estructura de
consumo de las sociedades, lo que se corrobora con la ley
de Engel de 1853, que dice que la parte porcentual del
a la

presupuesto  destinada alimentaciéon  disminuye

conforme el ingreso aumenta (Engel, 1857).

Ademas, en las ultimas décadas, el aumento de la
productividad en el sector agricola hizo que la mano de
obra que ya no era necesatia en la agricultura pasara a
formar parte de otros sectores de la economia. As{ que,
son las actividades no agticolas las que favorecen la
creacion de ciudades (Polése, 1998)

En conclusién, Cali se asume como una regiéon que se
beneficia de las ventajas que ofrece la aglomeraciéon de
todo tipo de industrias para el desarrollo de diferentes
actividades econdémicas primarias, secundarias y terciarias.
Se estableci6 por el criterio de nodalidad, debido a que es un
espacio econémico que genera su propia dindmica o, en
palabras de Boisier (2001), contiene en términos reales o
potenciales los factores de su propio desarrollo.

IV. HERRAMIENTAS DE ANALISIS REGIONAL

La planificacién regional se utiliza en la actualidad

desde  los  gobiernos  locales o  territoriales
(descentralizacién) para emprender acciones hacia
determinado contexto o contextos. Méndez (2004)

establece que la planificacién territorial consta de varias
partes: diagndstico, objetivos y metas, estrategia, politicas y
control y apoyo.

El diagndstico tiene como proposito precisar la situacion
de la regién y constituye una via elemental para conocer
hacia qué sectores se han de dirigir recursos, tecnologias,
de las
herramientas con las que cuenta la economia para

mano de obra y demas. Algunas diversas
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desempefiar este analisis, son la matriz insumo producto y

la economettia.

La matriz insumo producto es un importante
instrumento de analisis econémico; no realiza Gnicamente
la descripcién del proceso de produccion y la utilizacion de
los bienes y servicios que se generan en una regién, sino
que destaca el razonamiento de los coeficientes técnicos;
su virtud se encuentra en el estudio de la estructura

productiva de un territorio (Lora, 2005; Schuschny, 2005).

En Colombia, esta herramienta se emplea basicamente

en el ambito nacional, dada la escasa informacién
disponible en la esfera regional (Bonet, 2000). No
obstante, el autor desarrolla la matriz insumo producto
para la regién del Caribe y concluye en la importancia de
este instrumento como fuente de analisis de una economia
local, gracias a los datos que se obtienen de las

interrelaciones sectoriales.

La econometria es un instrumento que se apoya en la
teorfa econémica, las matematicas, la estadistica y la
informatica, para analizar fenémenos econdémicos que
impactan de forma positiva o negativa a una poblacién o
regién. Busca de esa manera probar teorfas, pronosticar y,
en general, brindar una descripcién cuantitativa de la
economia (Sanchez, 1999).

Iregui, Melo y Ramirez (2006) utilizan un modelo de
datos de panel para estimar la productividad de los factores
en la industria manufacturera para las regiones
metropolitanas de Colombia y conocer asi las diferencias
regionales. Adicionalmente, aportan evidencia respecto de

la escasa investigacion sobre el tema.

Otro conjunto de herramientas cuantitativas, que

utilizan  elaboraciones matematicas basicas, permite
analizar determinadas variables econdmicas. Entre ellas se

encuentra:

e ¢l cociente de localizacién, que da a conocer las
especializaciones relativas de un territorio;

e ¢l coeficiente de especializacion, que permite
conocer la especializacién o diversificacion regional;

e la base econémica y multiplicadores, que identifica
factores de competitividad en la region;

e ¢l cociente de variacién, que revela en el tiempo si la
variable en estudio ha crecido o decrecido; y

o ¢l shift and share, que determina en qué medida los
cambios, en la produccién total y por sectores,
responden a la especializacién productiva o a

capacidades endégenas locales (Garza, 2000).

Para el Valle del Cauca, Aguado (2004) emple6 el
cociente de localizacion para determinar la volatilidad de la
economia  departamental que corresponde a la
especializacién de su estructura productiva, lo que sugiere

un punto de vista mas para un analisis regional.

Bonet (1999) realizé un andlisis de crecimiento regional
shift-share,
departamentos. Sefiala que los factores locales son los que

aplicando el método para todos los
determinan el crecimiento econémico regional y plantea

politicas econémicas regionales.

El presente articulo se apoya en los métodos
cuantitativos de analisis regional descrito en el fragmento
anterior.  Hspecificamente, calcula el cociente de
localizacion, el coeficiente de especializacion, la matriz de
porcentajes y el analisis Shift and Share. La conglomeracién
de estos datos proporciona una fotografia en el tiempo,
sobre momentos de la composicion econdémica de

Santiago de Cali, sin incluir el drea metropolitana.

Cali, capital del Valle del Cauca, comprende veintidos
comunas y quince corregimientos; ocupa una supetficie de
560 Km? y tiene una poblacién de 2.177.038 (para 2000).
Esta ubicada al suroccidente de Colombia, limita al norte
con los municipios de Yumbo y La Cumbre; al oriente con
Palmira y Candelaria; al sur con Jamundi; y al occidente
con Buenaventura y Dagua. Para 2006 la economia calefia
crecié 8% respecto del aflo inmediatamente anterior (de
12.997.491 a 14.094.403 millones de pesos), tuvo una
inflacién de 4.34% y una balanza comercial deficitaria de
327.640
Administrativo de Planeacién Municipal, 2007).

millones de délares (Departamento

Para realizar el analisis, se tom6 el valor agregado como
variable de estudio, dada su relacién con la evolucién y la
produccién de riqueza de una regién (Garza, 2006). Se
abordé las 60 ramas de producciéon establecidas por el
Sistema de Cuentas nacionales de 1993.

Para Santiago de Cali, la informacién se obtuvo del
Departamento Administrativo de Planeacién Municipal y
la universidad ICESI. Para Colombia, del Departamento
Administrativo Nacional de Estadistica (DANE). El
periodo de andlisis es 1990-2005.

Para hacer compatables los datos, se realizé un cambio
de base de las cuentas nacionales utilizando el deflactor
implicito (PIB Nomimal / PIB real) del PIB. Por lo tanto,

las cuentas nacionales y municipales se encuentran
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valoradas a precios del afio 2000.

V. TECNICAS DE ANALISIS REGIONAL: UNA
APLICACION PARA SANTIAGO DE CALI 1990-2005

A. Matriz de porcentajes (Pij)

Representa el porcentaje de actividad regional (de la

113t
1

regiéon “9”) que ocupa el sector “1” y puede, por tanto, ser

utilizado para examinar la especializacion absoluta o
intraregional (Lira & Quiroga, 2003).

Participacion de los sectores en cada region (Pij):
Férmula 1

. [ Vi
Pij= —| = 100
Vij

En donde

I : Sector o rama de actividad.

] : Region o entidad geogréfica en general.
V. Valor agregado

Vij . Valor de la variable V correspondiente al sector i

y region j.

Z vij

(region ).

: Valor de V correspondiente al total regional

La Tabla 1 presenta la participaciéon del valor agregado
de los sectores de mayor contribucién en Cali para los
afios 1990, 1995, 2000, 2005 y la suma del periodo 1990-

2005. Muestra también, la contribucién que tienen estas

ramas de actividad en el dambito nacional. Cabe anotar que,
en las tablas, para fines practicos, en este documento se
han simplificado los nombres de las ramas de actividad
(véase Clasificacion del Sistema de Cuentas Nacionales

1993).

Para la serie 1990-2005, nueve ramas de actividad
generaron mas del 70% del valor agregado municipal,
lideradas por servicios inmobiliarios, con una participacién
de 19%, seguido por el sector comercio, cuya contribucién
para el mismo periodo fue de 14%, lo que representa la
especializacién absoluta, debido a que la comparacién se

realiza con el propio territorio.

LLas mismas ramas de actividad en la economia nacional
presentan una patticipacién importante pero menor a la de
Santiago de Cali, con excepcidén del sector servicios de
Administracién Publica, que presenta mayor peso a escala

nacional que municipal.

Cabe destacar la fuerte cafda del sector construccion
para el 2000, que disminuyd en un 68% su valor agregado
respecto a 1995, lo que se reflejé en su participacion, que
pasé6 de 11% a 4%. Entre los factores que provocaron esta
caida se encuentran: el exceso de oferta de viviendas de
estratos altos, provocada por el alto crecimiento
econémico de principios de los noventa; las altas tasas de
interés; y la disminucién de los créditos por parte del
sector bancario. En consecuencia, la disminuciéon del PIB
en Cali para 1999 se debe en un 31% al sector de la
construccién, por el efecto de encadenamiento (Cuentas

econémicas municipales de Santiago de Cali, 2004).

Tabla 1. Participacion de las ramas de actividad en el valor agregado: Santiago de Cali, 1990-2005 (Departamento Administrativo de
Planeacion Municipal [DAPM], 2007; DAPM &Universidad Icesi, 2004)

Santiago de Cali

Total nacional

1990 1995 2000 2005 1990 1990 1995 2000 2005 1990
2005 2005
Servicios inmobiliarios 18,65 18,19 21,46 16,61 19,20 8,82 8,20 8,76 8,06 8,48
Cometcio 15,21 15,20 11,63 18,36 14,18 9,12 8,79 7,45 8,33 8,27
Construccion 9,84 11,12 3,89 10,89 9,03 3,18 3,63 1,52 2,77 2,77
Productos quimicos 5,18 5,86 7,36 8,97 6,71 2,33 2,09 2,20 1,95 2,06
Telecomunicaciones 5,97 5,72 7,53 1,28 5,73 1,78 1,95 2,49 2,69 2,32
Enseflanza de mercado 6,24 5,04 5,24 5,02 5,19 2,75 2,97 3,05 2,65 2,93
Transporte terrestre 5,32 4,78 4,26 3,65 4,53 3,64 3,55 3,55 3,52 3,55
Servicios a las empresas 1,09 3,01 6,33 3,39 3,94 1,83 2,35 2,22 2,81 2,34
Administracién publica 2,15 2,35 4,82 2,23 3,13 4,79 7,40 10,51 8,94 8,54
Las demais 30 28 27 26 27 62 59 58 58 59
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B.  Cociente de localizacion ()

Representa la relacion entre la participacion del sector
“7’ en la regién 7 y la participacion del mismo sector en
el total nacional. Por lo tanto, se utiliza como medida de la

especializacion relativa o interregional (Lira & Quiroga, 2003).

Formula 2
Vij
N Vi
Qi = |~
Vi
X Vi

Donde:
V. Valor agregado

Vij . Valor de la variable V correspondiente al sector i

y region j.

Z vis

(region ).

¢ Valor V correspondiente al total regional

ZL,U.
i : Valor de V correspondiente al total sectorial

(sector i)

e

i 7 : Valor de V correspondiente al total global
(suma sectorial y suma regional)

La especializacién relativa de una regién en una

actividad (sector) se asocia a un Qij > 1

Aguado (2004) sugiere una elevada especializacion
relativa cuando el indicador es superior a dos y una
mediana especializacién cuando se encuentra entre uno y
dos. Por otro lado, Kaya (2006) establece un coeficiente
superior a 1.25 para determinar la especializacion regional.

Los de

localizacién indican que Cali cuenta con veinticinco

resultados obtenidos por el coeficiente

sectores con especializaciéon relativa (Tabla 2), que se

interpreta en términos econémicos como  ventaja

comparativa. Este indicador, proporciona informacién

de

comparativamente mas a la estructura econémica de Cali

sobre las  ramas actividad  que  aportan

que a la estructura nacional. Garza (2006) corrobora el
hecho de que las especializaciones relativas son las que
determinan el crecimiento regional.

Por tanto, para el andlisis se infiere que Cali cuenta con
de

actividad, las cuales, para los afios establecidos, siempre

especializaciéon  relativa elevada para seis ramas
registraron un indice mayor a dos, excepto Azucar en 1990
y Telecomunicaciones en 2005. Tomando la dltima
columna, se establece que los sectores construccién y
productos quimicos, presentan los indices mas altos, con

3.26 y 3.25, respectivamente.

Entre tanto, productos de confiterfa e impresos
presentaron una especializacién elevada, pero en los afios
2000 y 2005 el coeficiente disminuyé hasta representar una
Los

mantuvieron relativamente estables o fueron ciclicos

especializacién ~ mediana. demds sectores se

durante la serie.

Tabla 2. Coeficiente de Localizacion. Santiago de Cali. 1990-2005
(DAPM, 2007; DAPM &Universidad Icesi, 2004)

Codigo  Rama de Actividad 1990 1995 2000 2005 1990
2005
39 Construccion 310 3,06 257 393 326
30 Productos quimicos 222 280 235 460 3,25
52 Servicios domésticos 331 304 321 472 291
16 Az(car 171 263 238 289 259
48 Telecomunicaciones 335 293 302 048 247
50 Servicios inmobiliarios 211 222 245 206 2,26
18 Productos de confiteria 223 298 136 155 192
28 Impresos 244 242 133 1,45 1,85
53 Ensefianza mercado 227 1,70 1,72 189 1,77
41 Comercio 167 173 156 220 1,71
19 Otros productos alimenticios 1,18 1,33 1,73 1,76 1,70
51 Servicios a las empresas 0,60 128 286 121 1,68
11 Agua saneamiento bésico 160 170 204 113 167
24 Tejidos de punto 128 184 168 167 167
15 Productos de molineria 103 1,76 1,63 1,71 156
35 Metales comunes 148 148 156 158 153
46 Transporte aéreo 2,76 124 125 230 152
25 Cuero y calzado 099 128 1,79 1,81 147
27 Pasta de papel, papel carton 1,06 1,09 151 1,88 141
55 Servicios de asociaciones 141 144 161 118 138
44 Transporte terrestre 146 1,34 1,20 1,04 1,27
31 Prod. de caucho y plastico 167 1,16 1,28 132 1,25
33 Muebles 129 106 125 116 1,20
14 Productos lacteos 089 123 117 128 113
20 Bebidas 133 089 124 156 1,04

C.  Coficiente de especializacion (QOr)

Muestra el grado de similitud de la estructura
econémica regional con la estructura econémica del patrén
de comparacion (pais) y se utiliza como medida de la

especializacién regional, cuando el indicador se acerca a
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uno o de diversificacién regional cuando este es cero o
cercano a cero. Lo anterior desde el supuesto que la
distribucién de referencia sea diversificada o especializada
en términos relativos (Lira & Quiroga, 2003).

Formula 3

e = 3 Zlt)- ool

Donde:

V. Valor agregado

VIj . Valor de la variable V correspondiente al sector i

y region j.
Z Vij
i : Valor de V correspondiente al total regional
(region j).
Z Vij
: Valor de V correspondiente al total sectorial
(sector i)

¥

i : Valor de V correspondiente al total global
(suma sectorial y suma regional).

El comportamiento de la estructura productiva de
Santiago de Cali, medido a través del coeficiente de
especializacién, para el perfodo 1990-2005, oscila entre
0.42 'y 0.44 (Figura 1). En la primera mitad de la década del
noventa el indice se ubicé en 0.42; para los primeros
cuatro aflos de 2000, se estacioné en 0.43; y para el total de

afios, se estableci6 en 0.42.

Lo anterior implica: primero, que se ha mantenido
estable la estructura econémica municipal, que a su vez
indica el proceso lento que tienen las regiones para
evolucionar hacia nuevas ramas de actividad en el mediano
plazo; y segundo, que la economia municipal tiende hacia
una relativa diversificacion regional, debido a que el

indicador se encuentra mas cercano a cero que a uno.

Esta diversificacién es importante para su economia en
la medida que su crecimiento no depende de las
fluctuaciones de algunas ramas de actividad. Por el
contratio, se desarrollan la mayorfa de las ramas de
actividad y se tiene especializaciones relativas en muchas
de ellas.

Figura 1. Coeficiente de especializacion, Cali, 1990-2005 (DAPM,
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2007; DAPM &Universidad Icesi, 2004)
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D. Apndlisis shift and share

Desde su primera formulacion, la técnica shift-share ha
sido sometida a numerosas revisiones y/o extensiones
(Esteban-Marquillas, 1972; Haynes & Machunda, 1987);
Haynes & Dinc, 1997; Nazara & Hewings, 2004), con el
objetivo de intentar solventar algunos de los
inconvenientes que presenta el modelo basico (i.e. ausencia
de contenido tedrico,

problemas de agregacion,

interdependencia de los efectos  sectorial/regional,
inestabilidad estructural, limitaciones de tipo inferencial,

etc.).

Dado el creciente interés en el ambito de la economia
en general -y de la economia regional en particular- por
determinar la influencia del espacio en los modelos de
crecimiento econémico y en los procesos de convergencia
entre las distintas oportunidades econdmicas, el objetivo
basico de este trabajo es llevar a cabo una ampliacién del
analisis  shiff-share estandar para tener en cuenta la
localizacién geografica como un marco de referencia
relevante. Dicha ampliacién permitira, entre otras cosas,
detectar patrones de comportamiento que pueden ayudar a
determinar los factores que subyacen en las disparidades
existentes entre las diferentes regiones que componen una

economia de referencia.

Ademas, se pretende ofrecer una formulaciéon espacial
general del modelo shifi-share que permita integrar dentro
de la identidad contable de ctecimiento regional tanto los
efectos clasicos (nacional, sectorial y regional) como los
nuevos efectos (local neto, estructural local y diferencial
de la existencia de interrelaciones
espaciales entre las distintas

analizadas (Cabral & Sousa, 2001)

local) derivados

unidades econdémicas

Varios problemas se pueden destacar de la utilizacion
del shift-share como técnica exploratoria de analisis de
datos. De acuerdo con Dawson (1982), algunas de las
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limitaciones mas relevantes son:

e las ponderaciones nacionales que intervienen en el
calculo de los efectos estructural y diferencial
pueden cambiar a lo largo del periodo de anilisis;

e los resultados son sensibles al grado de
desagregacion sectorial y regional;

e cl efecto diferencial no es estable a lo largo del
tiempo;

e cxisten dificultades a la hora de separar el efecto
estructural del efecto diferencial;

e ¢l efecto diferencial puede estar influenciado por
causas espurias;

® 1o proporciona informacién acerca de la capacidad
de una regién para atraer o conservar sectores

pujantes.

Este método examina en qué medida el crecimiento
regional corresponde a especializaciones productivas o
factores locales (capacidades enddgenas), es decir,
determina la influencia de la especializacidon regional y la
importancia que otros factores especificamente regionales
(recursos naturales) han tenido en el crecimiento (Garza,
20006; Lira & Quiroga, 2003; Bonet, 1999). Se han
desarrollado varias versiones del método: Tradicional,

Dinamico y Dinamico Modificado.

La metodologia fue obtenida de Lira y Quiroga (2003),
Garza (2006) y Bonet (1999), quienes se basaron en Dunn
(1960) y Boiser (1980).

1) Shift and share tradicional
a) Efecto Crecimiento Nacional (ECIN)
El ECN compara lo que ocurrié en la region en el afio

PR

“t” con lo que habria ocurrido si la regién se hubiera
comportado como el patrén de comparacion en el perfodo
de analisis. Muestra por lo tanto una dinamica relativa, al
comparar el nivel del valor agregado local que podria
alcanzar, si la regién hubiera crecido al mismo ritmo que el

valor agregado nacional. Expresién que equivale a:

ZT" (ZELH) ZL

Formula 4

Donde

T A
g

i : Valor agregado correspondiente al total

regional, en el periodo inicial (0)

en comparacién, en el periodo final (t)

ZZ VAq

en comparacién, en el periodo inicial (0)

. Valor agregado correspondiente al patrén

. Valor agregado correspondiente al patron

El efecto crecimiento nacional positivo o negativo,
ganancia o pérdida, refleja un crecimiento regional relativo
mayor o menor que el crecimiento del patrén de
comparacion.

b) Efecto diferencial o regional (ED)

Permite cuantificar la influencia sobre el crecimiento
regional de factores locales (recursos naturales, culturales,
tecnologicos). Es una medida de la capacidad enddgena
local, que puede reforzar o contrarrestar al efecto
especializacién o estructural. Se calcula recogiendo la

cc b3 €

dinamica del sector en la region “4” comparada con la
misma dindmica del mismo sector en el patrén de
comparacién. Expresion que equivale a:

Foérmula 5

Donde:

E o
¥p

regional, en el periodo inicial (0)

Valor agregado correspondiente al total

i . Valor agregado correspondiente al patréon

en comparacién, en el periodo final (t)

ZZ Vg

en comparacién, en el periodo inicial (0)

. Valor agregado correspondiente al patréon

i : Valor agregado correspondiente al total

sectorial, en el periodo inicial (t)

Vg
i . Valor agregado correspondiente al total

sectorial, en el periodo inicial (0)
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¢) Efecto Neto Total (ENT)
Es la diferencia entre el nivel de crecimiento nacional y
local debido a la especializacién y a algin tipo de capacidad
endégena. En otras palabras, es la diferencia entre el efecto

local y el efecto crecimiento nacional. Expresiéon que

equivale a:
Formula 6
nh VA,
E-.T—ZL". ZL EI')
En donde

Z VA,
Valor

regional, en el periodo final (t)

E o
¥p

regional, en el periodo inicial (0)

agregado  correspondiente al total

Valor agregado correspondiente al total

i . Valor agregado correspondiente al patréon

en comparacién, en el periodo final (t)

ZZ Vg

en comparacién, en el periodo inicial (0)

. Valor agregado correspondiente al patron

Se considera:

ENT > 0 La variable de estudio tiene un crecimiento

superior al promedio nacional.

ENT < 0 La variable de estudio tiene un crecimiento

inferior al promedio nacional.

ENT = 0 La variable de estudio tiene un ctecimiento

igual al promedio nacional.

d) Efecto estructural (EE)

Refleja la diferencia de dinamica entre la regién y el
pais, derivada de una estructura intersectorial distinta entre
ambos. Por lo tanto, muestra la diferencia entre el
desempefio nacional y local debida a la especializacién de
este dltimo en sectores de crecimiento ripido o lento.
Expresiéon que puede ser descompuesta de la siguiente

manera:

Foérmula 7

EE = [(Z -
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)- G
Z,VAq

E P
. Ap

regional, en el periodo inicial (0)

ZZ VA,

i . Valor agregado correspondiente al patrén

Valor agregado correspondiente al total

en comparacioén, en el periodo final (t)

J : Valor agregado correspondiente al total

sectorial, en el periodo inicial (t)

E VAq

B . Valor agregado correspondiente al total

sectorial, en el periodo inicial (0)

ZZHG

en comparacién, en el periodo inicial (0)

. Valor agregado correspondiente al patron

Del analisis shift and share tradicional aplicado en la
economia de Santiago de Cali, se consideran varios

aspectos. Por un lado, el efecto neto total permite

establecer los sectores que tuvieron un crecimiento
superior, igual o menor al crecimiento nacional, durante
1990-2005. En consecuencia, se encontré que la economia
calefia crecié en menor ritmo a la economia nacional para

1990-2005, debido a un ENT menor que uno (-915.316).

La Tabla 3 muestra las ramas de actividad que
presentaron un efecto neto total positivo, lo que indica que
dichos sectores crecieron por encima de la media nacional
y que han ganado participacién dentro del valor agregado
nacional, durante el periodo de estudio. Los cuatro
sectores que generaron el 70 por ciento de los ENT
positivos fueron: productos quimicos (27%), comercio
(21%), construccion (10%) y servicios a las empresas
(10%). Por su parte, los ENT negativos (Tabla 4) fueron
generados basicamente por telecomunicaciones (37%),
servicios de administracién publica (9%), inmobiliarios y
transporte terrestre (8%).

Al desarrollar la relacion planteada por Bonet (1999),
Efecto Neto Total sobre Efecto Crecimiento Nacional, se
concluye que Cali crecié 20% menos que el promedio
nacional, es decir que, si Colombia produjo 100 sacos de
caté, Cali produjo 80 sacos.
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Tabla 3. Shift-share Tradicional (ENT positivos).
Cali, 1990-2005 (DAPM, 2007; DAPM & Icesi, 2004)

Rama de Actividad ENT Positivo
Productos quimicos 519.614
Comercio 399.381
Construccion 191.966
Servicios a la empresas 190.869
Servicios domésticos 110.859
Obras de ingenierfa civil 62.268
Setvicios sociales de mercado 52.888
Productos de molienda 51.698
Azucar 46.533
Carne y pescado 40.038
Pasta de papel, papel y cartén 38.913
Tejidos de pinto 32.976
Otros productos alimenticios 25.487
Cuero y calzado 24.748
Productos licteos 17.697
Bebidas 17.398
Desperdicios y desechos 14.290
Productos de madera 11.583
Animales vivos 9.204
Servicio social de no mercado 7.527
Servicios asociaciones 7.404
Aceites 6.796
Articulos textiles 6.565
Hilados e hilos 3.875
Transporte por agua 3.142
Electricidad y gas 1.094
Café sin tostar 152

Al tomar una unica regién (Cali), no es posible
determinar por separado la influencia que tienen sobre el
crecimiento econémico municipal el efecto regional (R) y

el efecto estructural (E).

Admitiendo que la mitad de los sectores econdémicos de
Cali crecieron por encima de la media nacional, este
resultado se encuentra influenciado de forma importante
por los afios analizados y la falencia del método al no
incluir ponderaciones.

Por ejemplo, la rama de actividad, café sin tostar, crecid
por encima de la media nacional pero el volumen de
produccién es mas alto en otras regiones.

A continuacién, se plantea el shift and share dinamico,

para observar el comportamiento de los sectores
productivos afio a afio en la serie 1990-2005 y corregir la
influencia de 1990 y 2005 como afios de punto inicial y

final.

Utilizando las mismas formulas descritas anteriormente
se obtuvieron los siguientes resultados.

Tabla 4. Shift-share Tradicional (ENT negativos).
Cali, 1990-2005 (DAPM, 2007; DAPM & Icesi, 2004)

Rama de Actividad ENT Negativo
Telecomunicaciones (1.032.161)
Serv. de administracién publica (259.325)
Transporte terrestre (234.674)
Inmobiliarios (228.515)
Intermediacién Financiera (223.453)
Ensefianza de mercado (181.752)
Impresos (96.493)
Vidrios y productos d vidrio (61.921)
Agua y alcantarillado (61.246)
Productos de caucho y plésticos (53.951)
Setvicios de asociaciones (53.639)
Suministro eléctrico (53.524)
Transporte complementarios (49.740)
Transporte aéreo (41.854)
Ensefianza de no mercado (41.251)
Productos de confiterfa (34.093)
Magquinaria para usos generales (28.398)
Reparacién de automotores (24.612)
Muebles (13.868)
Hulla y lignito; turba (12.597)
Otros minerales no metalicos (5.569)
Productos de petréleo refinado (4.846)
Productos de tabaco (4.838)
Metales comunes (3.399)
Hotelerfa y restaurante (3.100)
Otros productos agricolas 913)
Equipo de transporte (541)
Pescado 3)

Los métodos shift and share tradicional y dinamico
coinciden en que el valor agregado municipal registré un
crecimiento por debajo de la media nacional para ese
petiodo.

La Tabla 5 presenta el calculo para Cali del ENT afio a
afio. Se observa, por una parte, que durante 1990-1994 el
municipio crecié por encima de la media nacional
(ENT>1). Por otra parte, presenté un crecimiento inferior
entre 1994 y 2004, descontando 1996-1997 y 2000-2001,

en los cuales Cali se ubicé sobre el promedio nacional.

Al igual que el primer método, no es posible determinar
cudl de los efectos, regional o estructural, ha influido mas
en el crecimiento/dectecimiento del valor agregado de
Santiago de Cali.
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Tabla 5. Shift and Shate Dinamico. Cali, 1990-
2005 (DAPM, 2007; DAPM & Icesi, 2004)

Afio Efecto Neto Total (ENT)
1990-1991 331.455
1991-1992 746.835
1992-1993 159.599
1993-1994 560.848
1994-1995 (155.097)
1995-1996 (506.994)
1996-1997 163.091
1997-1998 (478.656)
1998-1999 (429.444)
1999-2000 (14.237)
2000-2001 67.117
2001-2002 (905.522)
2002-2003 (256.837)
2003-2004 (511.786)
2004-2005 295.838

Relacionando las nueve ramas de actividad que aportan
el 70% del valor agregado municipal (Tablal) junto a las
seis ramas de coeficiente de localizacién elevado (Tabla 2),
se observa que cuatro de ellas se encuentran presentes en
los dos indicadores: construccién, productos quimicos,
telecomunicaciones y servicios inmobiliarios.

Dado lo anterior, la Tabla 6 presenta la evolucion de la
economia de Santiago de Cali y el comportamiento de esas
cuatro ramas. Las columnas A muestran la contribucién de
las ramas de actividad aportan al crecimiento de Cali

calculada como:
[Valor agregado sector i / Valor agregado municipal] * Variacion

Por su lado, las columnas B, indican si la region y las
ramas de actividad crecieron por encima de la media
nacional (1) o si su crecimiento fue inferior al promedio
nacional (|). Esta dltima columna fue obtenida de los
resultados del shift and share dinamico.

La Tabla sugiere que no existe dependencia absoluta
entre el crecimiento del municipio y las cuatro ramas de
actividad. Aunque estas ultimas, representan las ramas de
mayor contribucién al crecimiento calefio durante los afios
de estudio. En este caso, la expresion contribucion al
crecimiento no debe confundirse con  participacion, pues
corresponde al aporte o contribucién (positiva o negativa)
en puntos porcentuales que tiene una rama de actividad
sobre el crecimiento econémico de Santiago de Cali.

En el ano 1991-1992 Cali se ubicé por encima al
promedio nacional creciendo a una tasa de 12%. De igual

forma se comportan las ramas de actividad y contribuyen
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al crecimiento con el 6.5% (participacion 56%), lo que
muestra una fuerte relacion entre el comportamiento de las

ramas y el crecimiento regional.

Para 2002-2003 las ramas analizadas crecieron por
encima de la media nacional y contribuyeron positivamente
al crecimiento regional; entre tanto, la ciudad crecié
unicamente al 1% y estuvo por debajo de la media.
Primordialmente, cinco sectores contrarrestaron las
contribuciones positivas: comercio (-4.5%), intermediacién
financiera (-1.5%), servicios a las empresas (-0.71%),
transporte terrestre (-0.32%) y agua y saneamiento bdsico

(:0.19%).

en 2004-2005, los sectores de

construccioén y telecomunicaciones crecieron por debajo

Adicionalmente,

del promedio nacional y tuvieron contribuciones negativas
al crecimiento municipal (i.e. -0.4 y -5.5, respectivamente).
No obstante, Cali creci6 al 6%, por encima de la nacién, a
causa del incremento en especial de los sectores comercio,
electricidad y gas y obras de ingenierfa civil (Iregui, Melo,
& Ramirez, 2000).

Tabla 6. Relacion del crecimiento econémico de Cali y la
contribucién de cuatro ramas de actividad. 1990-2005 (DAPM,
2007; DAPM & Icesi, 2004)

Afio Cali Construccior Productos  Telecomu- Servicios
Quimicos  nicaciones  inmobiliarios

% B A®%) B A% B A®%) B A%) B
90-91 8 1 22 | 06 1 02 | 09 1
9192 12 1 35 1 002 1 15 1 15 1
92-93 6 1 2 1 11 1 03 | 15 1
93-94 10 1 19 1 11 07 1 23 1
94-95 3 ] 31 19 1 -004 | 03 |
9596 -4 | 21 | 01 1t 07 | 0 |
96-97 5 1 06 | 09 1 19 1 06 |
9798 -4 | 7 08 1 05 1 02 |
99 -9 | 32 | 08 | 2 13 1
9900 4 | 01 1 002 | 16 1 09 1
00-01 3 1 06 | 02 1 05 | 08 1
01-02 -5 | 14 1 01 | 45 | 12 |
0203 1 | 25 1 03 1 01 1 38 1
0304 2 | 5 1 05 | 35 1 15 |
04-05 6 1 04 | 12 1 55 | 06 1

Aun incluyendo al sector comercio como rama

significativa, se observa que para el periodo 1996-1997 esta
rama contribuyé con 0.9%, mientras que los sectores
construccién y servicios inmobiliarios registraron una
contribucién negativa, ambos de -0.6%. A pesar de eso, el
crecimiento econémico fue de 5%, superior al crecimiento

promedio nacional.
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En conclusion, el crecimiento econdémico de Cali
depende de varias ramas de actividad y no dnicamente de
las de
telecomunicaciones y servicios inmobiliatios, lo que

construccién, productos quimicos,

confirma la diversificacion de la economia regional.

VI. CONCLUSIONES

En la actualidad, las regiones se establecen como
actores, debido a que conforman una estructura activa en
el crecimiento econémico. En estas se desarrollan teorias
tales como encadenamientos, aglomeracion,
externalidades, proximidad, asociatividad e innovacién, que

constituyen una fuente de crecimiento econémico.

Cali se asumié como una regién que se beneficia de las
ventajas que ofrece la aglomeracién de todo tipo de
industrias para el desarrollo de sus diferentes actividades
econémicas. Se establecié por el criterio de nodalidad,
debido a que es un espacio econémico que genera su
propia dinamica o, en palabras de Boisier (2001), contiene
en términos reales o potenciales, los factores de su propio

desarrollo.

La aplicaciéon de varias herramientas regionales

cuantitativas, permitié analizar la estructura productiva de
Santiago de Cali para el periodo 1990-2005. A sabet:

La matriz de porcentajes dio a conocer la patticipacion
fuerte de nueve ramas de actividad, las cuales generan el 70
por ciento del valor agregado municipal liderada por los

sectores servicios inmobiliarios, comercio y construccion.

El cociente de localizacion identificé veinticinco ramas
de actividad con especializaciéon relativa elevada. Entre
ellas:  construccién, servicios

productos  quimicos,

domésticos, servicios inmobiliatios y telecomunicaciones.

A través del coeficiente de especializacion se concluye
la estabilidad de la estructura productiva de Cali para el
periodo 1990-2005 y la diversificacion de su economia, al
presentar un indice de 0.42 en el mismo periodo.

El método shift and share permitié comparar el
desempefio de la ciudad respecto al desempefio nacional,
mostrando —para los afios analizados— un crecimiento
menor de Cali respecto a Colombia. No obstante, fue
imposible calcular los efectos regionales y estructurales del
método por la falta de informacién municipal en
Colombia.

Se establecié que la regién cuenta con una estructura

productiva diversificada. Aunque tiene ramas de actividad

que contribuyen de manera impottante en su ctecimiento

(i.e. productos quimicos, construccién, comercio,

telecomunicaciones y servicios inmobiliarios), el municipio
no depende de ellas en forma absoluta.

Finalmente, el desarrollo del trabajo permitié conocer
la estructura productiva de Santiago de Cali para el periodo
1990-2005, lo que crea una base significativa para el
desarrollo de un proceso de planificacion tregional, que
permitira la toma de decisiones mas eficientes por parte de

los agentes econémicos.

En el ambito regional la planificacién se encuentra
constituida por diferentes etapas, a saber: diagndstico,
objetivos y metas, estrategia, politica y control, apoyo. Con
este trabajo se avanzé en la primera de ellas.
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